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I. DANE O WNIOSKODAWCY.
	1. Informacje ogólne o Wnioskodawcy.

	Proszę o podanie następujących danych

	1. Pełna nazwa przedsiębiorcy.
	

	2. Adres siedziby firmy.
	

	3. Miejsce wykonywania działalności wraz z oddziałami.
	

	4. Udziałowcy (% udziału).
	

	5. Data rozpoczęcia działalności.
	

	6. Dokument rejestrowy i jego numer.
	

	Proszę podać kod PKD 2007 dla prowadzonej działalności / rodzajów działalności

	Działalność – kod PKD
	Krótka charakterystyka

(przedmiot i zakres)
	Udział % w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	2. Informacje szczegółowe o Wnioskodawcy.

	Historia prowadzonej działalności.

	

	Opis produktów i usług świadczonych przez przedsiębiorstwo.
	

	Zatrudnienie na umowę o pracę w etatach.
	

	Opis istotnych zasobów osobowych przedsiębiorstwa:

- kluczowe kompetencje, wykształcenie, doświadczenie, umiejętności właścicieli i pracowników przedsiębiorstwa.  
	


II. OPIS ISTOTNYCH ZASOBÓW MATERIALNYCH PRZEDSIĘBIORSTWA.

	1. Budynki i pomieszczenia.

	Rodzaj budynku / pomieszczenia, stan prawny (np. własność, dzierżawa)
	Powierzchnia
	Opis stanu technicznego, warunków w odniesieniu do potrzeb prowadzonej działalności gospodarczej, szacunkowa wartość  księgowa netto (dotyczy budynków / pomieszczeń własnych i dzierżawionych).

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	2. Maszyny i urządzenia.

	Rodzaj maszyny / urządzenia
	Rok produkcji
	Opis, stan techniczny, szacunkowa wartość  księgowa netto.

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	3. Licencje, patenty, inne wartości niematerialne i prawne.

	Nazwa
	Rok nabycia
	Opis, szacunkowa wartość  księgowa netto.

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	4. Inne zasoby.

	Nazwa
	Rok nabycia / produkcji
	Opis, szacunkowa wartość  księgowa netto.

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


III. OPIS RYNKU I KONKURENCJI.
	1. Opis produktu i jego pozycja na rynku.

	Proszę scharakteryzować poszczególne grupy produktów/usług/towarów zgrupowane w jednorodne grupy.

	Rodzaj oferty
	Krótka charakterystyka poszczególnych grup produktów/usług/towarów
	Udział % przychodów netto ze sprzedaży oferty 
w łącznej wielkości sprzedaży netto za ostatni rok obrotowy

	OFERTA 1


	
	

	OFERTA 2


	
	

	OFERTA n…


	
	


	2. Identyfikacja rynku, do którego skierowana jest oferta Wnioskodawcy.

	Charakterystyka rynku: kto jest głównym odbiorcą? (proszę określić udział poszczególnych grup odbiorców w przychodach ze sprzedaży).
Proszę opisać: kim są nabywcy produktów, szacunkowa liczba potencjalnych klientów i ich oczekiwania, zasięg terytorialny rynku, czy popyt na produkt będzie podlegał sezonowym zmianom, jeśli tak – jak będą minimalizowane skutki tej sezonowości.

	Rodzaj oferty
	Krótka charakterystyka odbiorców

	OFERTA 1
	

	OFERTA 2


	

	OFERTA n…


	


	3. Dystrybucja i promocja.

	Proszę opisać w jaki sposób jest prowadzona sprzedaż i promocja w ramach poszczególnych ofert produktowych. Należy podać metody dotarcia do klientów, opisać charakterystykę wybranych metod, należy wskazać sposób promowania prowadzonej działalności i jej produktów.

	3.1. W jaki sposób odbywa się sprzedaż - dystrybucja? 

	

	3.2. W jaki sposób klienci informowani są o produktach/usługach/towarach? Proszę opisać formę promocji i  reklamy - promocja.

	


	4. Konkurencja na rynku.

	Proszę wyczerpująco odpowiedzieć na poniższe pytania: 

Kim są główni konkurenci w ramach poszczególnych ofert produktowych opisanych w tabeli III-1? Na jakim rynku działają? W jakim zakresie oferta przedsiębiorstwa jest lepsza, a w jakim gorsza i czym różni się od oferty konkurencji? 

Proszę zastanowić się, jaka będzie reakcja konkurencji na uruchomienie nowego przedsięwzięcia oraz wprowadzenia produktu / usługi / towaru na rynek? Czy dokonają oni obniżenia cen, czy uruchomią dodatkową akcję promocyjną, a może zachowają się w jeszcze inny sposób? Jaka będzie wtedy reakcja Przedsiębiorstwa?

	Nazwa
	Główni konkurenci - opis w podziale na jakość, cenę, reklamę/promocję 

	Ogólna charakterystyka rynku.
	

	Konkurent 1
	Opis

	Nazwa.
	

	Jakość.
	

	Cena.
	

	Reklama/promocja.
	

	Konkurent 2
	Opis

	Nazwa.
	

	Jakość.
	

	Cena.
	

	Reklama/promocja.
	

	Konkurent n…
	Opis

	Nazwa.
	

	Jakość.
	

	Cena.
	

	Reklama/promocja.
	

	Ocena punktowa:
	jakość
	cena
	reklama/ promocja
	średni wynik punktowy

	Do analizy należy zastosować skalę oceny 1-10 punktów, gdzie 1 oznacza najniższy wynik a 10 punktów oznacza najlepszy wynik jaki mogą przyznać klienci w trzech kategoriach (jakość, cena, reklama).

	Oferta Wnioskodawcy
	
	
	
	

	Konkurent 1
	
	
	
	

	Konkurent  2
	
	
	
	

	Konkurent n…
	
	
	
	

	Proszę opisać potencjalne działania swoich konkurentów oraz swoją reakcję na te działania.
	


	5. Charakterystyka dostawców.

	Proszę wymienić głównych dostawców w ramach ofert produktowych opisanych w tabeli III-1 oraz alternatywne źródła zaopatrzenia (takie, które można wykorzystać zamiennie). 

Od kogo jest kupowany towar lub materiały, jak jest zorganizowana kwestia transportu, czy w przypadku braku możliwości zaopatrzenia u jednego dostawcy istnieje możliwość zakupu gdzie indziej, czy jest możliwe negocjowanie warunków transakcji, w tym ceny i termin płatności.

	


	6. Analiza silnych i słabych stron działalności, jej zagrożeń i możliwości (SWOT)

	Uwarunkowania wewnętrzne

	Mocne strony
	Słabe strony

	Lp.
	Nazwa czynnika 
	Waga czynnika 
	Lp. 
	Nazwa czynnika 
	Waga czynnika

	1.
	
	
	1.
	
	

	2.
	
	
	2.
	
	

	3.
	
	
	3.
	
	

	4.
	
	
	4.
	
	

	5.
	
	
	5.
	
	

	Liczba czynników
	
	Liczba czynników
	

	Suma ocen czynnika 
	
	Suma ocen czynnika 
	

	Średnia waga czynników
	
	Średnia waga czynników
	

	Podsumowanie:



	Uwarunkowania zewnętrzne

	Szanse
	Zagrożenia

	Lp.
	Nazwa czynnika
	Waga czynnika
	Lp.
	Nazwa czynnika
	Waga czynnika

	1.
	
	
	1.
	
	

	2.
	
	
	2.
	
	

	3.
	
	
	3.
	
	

	4.
	
	
	4.
	
	

	5.
	
	
	5.
	
	

	Liczba czynników
	
	Liczba czynników
	

	Suma ocen czynnika 
	
	Suma ocen czynnika 
	

	Średnia waga czynników
	
	Średnia waga czynników
	

	Podsumowanie:



IV. OPŁACALNOŚĆ I EFEKTYWNOŚĆ PRZEDSIĘWZIĘCIA.
	1. Klasyfikacja planowanej inwestycji.
	Proszę wstawić znak X.

	Inwestycje rozwojowe (wzrost potencjału produkcyjnego)
	

	Inwestycje odtworzeniowe
	

	Inwestycje modernizacyjne
	

	Inwestycje innowacyjne (nowy produkt, nowy rodzaj usług)
	

	Inwestycje dotyczące wdrożenia systemów jakości ( np. ISO), standaryzacji, certyfikacji
	

	Inwestycje inne (socjalne, BHP, ochrona środowiska)
	

	2. Opis planowanej inwestycji. 

	Uzasadnienie nakładów inwestycyjnych.
	

	Specyfikacja techniczna planowanych do zakupu maszyn, urządzeń, wyposażenia wraz z uzasadnieniem adekwatności do wymagań prowadzonej działalności .
	

	3. Planowany termin rozpoczęcia i zakończenia inwestycji.
	Rozpoczęcie:
	Zakończenie: 

	4. Zakres inwestycji.

	Rodzaj działania / kosztów
	Okres realizacji

od mm/rr do mm/rr
	Koszt jednostkowy 
w PLN (brutto)
	Ilość jednostek/

sztuk
	Planowany łączny koszt w PLN
(brutto)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Koszty ogółem w PLN
	

	5. Źródła finansowania.

	- pożyczka JEREMIE
	PLN
	% całkowitych wydatków kwalifikowanych
	

	- środki własne
	PLN
	% całkowitych wydatków kwalifikowanych
	


V. SYTUACJA EKONOMICZNO-FINANSOWA WNIOSKODAWCY.
1. Rachunek zysków i strat (w tys. PLN).
	
	Wykonanie w tys. PLN
	Plan w tys. PLN

	
	2010
	2011
	zakończ kw. 2012  
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	A. Przychody netto 

ze sprzedaży 
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Przychody netto ze sprzedaży produktów i usług 
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów 
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. Koszty działalności

operacyjnej 
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Amortyzacja 
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Zużycie materiałów i energii 
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Usługi obce 
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Podatki i opłaty
	
	
	
	
	
	
	
	

	V. Wynagrodzenia 
	
	
	
	
	
	
	
	

	VI. Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia 
	
	
	
	
	
	
	
	

	VII. Pozostałe koszty rodzajowe 
	
	
	
	
	
	
	
	

	VIII. Wartość sprzedanych towarów i materiałów 
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Zysk (strata) ze sprzedaży (A-B) 
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Pozostałe przychody 

operacyjne 
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Dotacje 
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Pozostałe przychody operacyjne 
	
	
	
	
	
	
	
	

	E. Pozostałe koszty

operacyjne 
	
	
	
	
	
	
	
	

	F. Zysk (strata) z działalności

operacyjnej  (C+D-E) 
	
	
	
	
	
	
	
	

	G. Przychody finansowe 
	
	
	
	
	
	
	
	

	H. Koszty finansowe  
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Zysk (strata) brutto (F+G-H) 
	
	
	
	
	
	
	
	

	J. Podatek dochodowy 
	
	
	
	
	
	
	
	

	K. Pozostałe obowiązkowe 

zmniejszenia zysku 

(zwiększenia straty)
	
	
	
	
	
	
	
	

	L. Zysk (strata) netto (I-J-K) 
	
	
	
	
	
	
	
	


2. Bilans (w tys. PLN).

	
	Wykonanie w tys. PLN
	Plan w tys. PLN

	AKTYWA
	2010
	2011
	zakończ kw. 2012  
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	A. Aktywa trwałe (I+II+III)
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Wartości niematerialne i prawne 
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Rzeczowe aktywa trwałe (1+2+3+4+5)
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.  grunty (w tym prawo użytkowania wieczystego gruntu) 
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.  budynki i budowle 
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. urządzenia techniczne i maszyny 
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. środki transportu 
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. pozostałe środki trwałe 
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Pozostałe aktywa trwałe 
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. Aktywa obrotowe (I+II+III+IV)
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Zapasy 
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Należności krótkoterminowe
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. należności z tytułu dostaw i usług
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. pozostałe należności 
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Inwestycje krótkoterminowe  (w tym środki pieniężne)
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Pozostałe aktywa obrotowe
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktywa razem (A+B)
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASYWA
	2010
	2011
	zakończ kw. 2012  
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	C. Kapitał (fundusz) własny
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Zobowiązania i rezerwy na zobowiązania (I+II+III+IV)
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Rezerwy na zobowiązania 
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Zobowiązania długoterminowe (1+2)
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Kredyty i pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Zobowiązania krótkoterminowe (1+2+3)
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Z tytułu dostaw i usług
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Kredyty i pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Rozliczenia międzyokresowe
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pasywa razem (C+D)
	
	
	
	
	
	
	
	


	Podpis Wnioskodawcy.

	Miejscowość, data
	Pieczątka firmowa i podpis
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